kompakt

Mehr als 2500 Banken und
Vermdégensverwalter bietenin
Deutschland ihre Dienste an -
mit unterschiedlichem Erfolg.

Berater,
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D ie reine Performance-Orientie-
rung hat nichts mit Vermdgens-
verwaltung zu tun«, behauptet Lutz
Gebser. Die Begriindung liefert der
Chef des VUV - Verband unabhén-
giger Vermogensverwalter gleich mit:
»Seit dem Borsencrash der Jahre 2000
bis 2003 legen Anleger mindestens
genauso viel Wert auf den Kapital-
erhalt.« Gewiinscht ist also Rendite
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plus Sicherheit. Doch fiir den Investor
~ gleichgiiltig ob er 10000 Euro oder
eine Million Euro anlegen will - stellt
sich die Frage nach dem entspre-
chenden Experten.

Fiir Anleger, die in erster Linie auf
Investmentfonds setzen, bietet im-
pulse seit Jahren den groflen Vergleich
der verwalteten Fondsdepots (siche
impulse 3/2006). Wer jedoch direkt in

- denen Sie trauen kdnnen

Aktien, Anleihen, Immobilien oder
andere Anlagearten einsteigen will,
tut sich in der sehr auf Diskretion be-
dachten Branche schwer, einen Uber-
blick zu erhalten. Dafiir bietet der
impulse-Vergleich Entscheidungs-
hilfe. Auflerdem erfahren Anleger, die
nicht allein auf Fonds setzen, auch,
worauf sie bei der Suche nach dem
Vermdgensverwalter ihres Vertrau-
ens achten sollten.

Langzeitvergleich
Bei der Suche nach den besten mit
Fondsdepots arbeitenden Vermé-
gensverwaltern wertet impulse die
Ergebnisse der {iberwiegend in Ak-
tienfonds investierenden Geldexper-
tenderJahre2002bis 2005 aus. Aktien-
investments wurden deshalb fiir den
Vergleich-ausgewdhlt, weil sie im Ge-
gensatz zu Renten- oder offenen Im-
mobilienfonds je nach Einschétzung
der wirtschaftlichen Gegebenheiten
die hochsten Gewinne ~ aber auch
Verluste - ermdglichen. Wer beim
Ranking der Verwalter zur Spitzen-
gruppe gehort, hat sowohl in Zeiten
der Baisse als auch bei steigenden
Kursen bewiesen, dass er mit seinen
Entscheidungen richtig lag.

Pro Jahr wurden zwischen 53 und
68 Depots bewertet. In die Vergleichs-
rechnung gingen nur die Nettoergeb-
nisse ein — alle Kosten wie Einstiegs-
oder Managementgebiihren wurden
dabei beriicksichtigt. Fiir die so er-
mittelten Wertverinderungen vergab
impulse pro Jahr Rangziffern. Diese
wurden addiert und durch vier (An-
zahl der Jahre) geteilt. So ergab sich
ein Durchschnittswert, der zur Ge-
samtplatzierung fithrte. Dabei gilt: je
niedriger der Wert, desto besser die
Platzierung (siehe »Geldprofis mit Er-
folgenc). Der Sieger Sauren Fonds P




. Geldprofis mit Erfolgen

Diese Vermégensverwalter schnitten im impufse-Vergleich am besten ab. Beur-
teilt wurde dabel die Wertentwicklung der Depofs {iber vier Jahre,

Vermogensverwalter Internetadresse Mindest~ | Verwal- | Bewer~
G www, : anfage | tungs- | tung®
' inEuro | gebithr?
Sauren Fonds Service sauren.de 0 1,00%{ 10,25
Packenius, Mademann + Partner : pmp-ag.de 125000 1,16% ] 14,25
Gerling Investment gerling.de 50 1,60% 1 14,50
Dr. Lux & Prauner Ip-vermoegensverwaltung.de 10000 | bis2,00% | 18,50
Phoenix Trust ' phoenixtrust.com 50000 1,00% 1 18,75
Hauck & Aufhduser hauck-aufhaeuser.de 125000 | bis2,00% | 19,50
Dr. Wiek, Mitternacht & Co wiek-vermoegen.de 10000 1,70% ) 19,75
Fiirst Fugger Privatbank fuggerbank.de 2500 1,10%§ 21,75
VMZ Vermdgensberatung vmz-online.de 100000 150% | 21,75
Vermdgensverwaltung Stuttgart | vermoegensverwaltung-stuttgart.de | - 15000 1,25% | 2625

IPro Jahr; 2pro Jahr wurden entsprechend der Performance Rangziffera vergeben. Diese wurden addiert und durch vier (Jahre) geteilt. ®impulse 1212006

Service belegte 2002 Platz zehn, 2003
Platz drei, sackte 2004 auf den 22.
Rang ab, um 2005 wieder auf Platz
sechs aufzusteigen. Als Bewertung er-
gab das 10,25 (41 geteilt durch 4).
Dasvon Sauren gemanagte Fonds-
depot befand sich immer im ersten
Drittel aller Teilnehmer. Einziges
Kreditinstitut unter den Top Ten der
in Fonds anlegenden Depotverwalter
ist die Fiirst Fugger Privatbank auf
Platz acht. Eine Ubersicht der besten
20 Fonds-Vermdgensverwalter erhal-
ten Sie auf der impulse-Website.
Wer sein Geld nicht ausschlief3-
lich in Fonds anlegen und sich nicht
dem Berater seiner Hausbank anver-
trauen mdchte, der sollte unter den
Mitgliedern des VUV - Verband
unabhingiger Vermdogensverwalter

ROLAND e ANTIDISKRIMINIERUNGS-RECHTSSCHUTZ

Mit dem neuen Allgemeinen Gleichbehandlungsgesetz (AGG) brechen unsichere Zeiten an. Ab jetzt steigt das Risiko, wegen einer
angeblichen Diskriminierung vor den Richter zitiert zu werden. Dort muss man - anders als bisher - nachweisen, dass man nicht gegen
das Gesetz verstofien hat. Der ROLAND Antidiskriminierungs-Rechtsschutz ist speziell auf die neue Rechtslage zugeschnitten und
erstattet Anwalts- und Prozesskosten zur Anspruchsabwehr rund um Benachteiligungsverbote. ROLAND Antidiskriminierungs-
Rechtsschutz: Ein elementarer Baustein der Risikoabsicherung von Unternehmen.




(www.vuv.de) — oder des Financial
Planners Standards Boards Deutsch-
land (www.fpsb.de) nach einem An-
lagefachmann suchen. Die Mitglieder
beider Vereinigungen unterliegen
einem Ehrenkodex, der die Anleger
weitgehend schiitzen soll.

Wihrend die Experten des VUV
iiberwiegend ehemalige Banker sind,
miissen die Financial Planners iiber
eine Priifung nachweisen, dass sich
ihr Wissen nicht nur auf die Geld-
anlage beschrinkt. Vielmehr miissen
siesich unter anderem im Steuerrecht
und bei Nachfolgeregelungen aus-
kennen. »Unsere Mitglieder, Certi-
fied Financial Planners (CFP) ge-
nannt«, so Verbandschef Wolfgang
Reittinger, »erarbeiten Anlagekon-
zepte, die auf die jeweilige Lebens-

situation des Kunden abgestimmt
sind.« Das diirfte jedoch auch ande-
ren versierten Vermogensberatern
keine Probleme bereiten.

Preisdifferenzen

Unterschiede gibt es jedoch bei der
Abrechnung. Die meisten CFPs be-
rechnen ihre Leistung nach Zeit. Das
Stundenhonorar betrigt etwa 250
Euro. Anders die VUV-Mitglieder. Sie
verlangen in der Regel eine feste Jah-
resgebiihr von einem halben Prozent
des zu verwaltenden Vermégens. Da-
zu kommt eine Gewinnbeteiligung
von etwa zehn Prozent.

Doch die Kosten sollten bei der
Suche nach dem richtigen Partner ei-
ne untergeordnete Rolle spielen. Aus-
schlaggebend ist vielmehr das per-

sonliche Gesprach zwischen Klient
und Berater. »Nur so lassen sich die
Risikobereitschaft und die Erwar-
tungshaltung des Kunden feststellen,
weifl Thomas Packenius, Chef des
Vermogensverwalters Packenius, Ma-
demann + Partner, der zu den Besten
des impulse-Langzeitvergleichs ge-
hért. »Dariiber hinaus klappt die Zu-
sammenarbeit nur«, so der Diissel-
dorfer, »wenn die Chemie zwischen
Klient und Berater stimmt.«

Kari-Werner Horn
horn.karlwerner®impufse.de

|impulse.de

/dossiers Hier erhalten Sie fiir 1,50
Euro eine Liste der 20 besten Fonds-Ver-
mogensverwalter des impulse-Langzeit-
vergleichs afs Download.

WIR KAMPFEN FUR IHR GUTES RECHT.




